
Ideakanvaasi - Pimeän taivaan matkailutuote tai -palvelu
3. Kehitettävä idea
Lyhyt kuvaus

5. Arvo- tai hyötyehdotus asiakkaalle
Miten tuotteesi tai palvelusi ratkaisee asiakkaan
ongelman tai täyttää hänen tarpeensa? 

6. Yritysviestintä
Miten hyödynnät pimeyden tuottamaa lisäarvoa
viestinnässä ja markkinoinnissa? Viestit,
visuaalisuus, tarinat?

1. Asiakas
Asiakasprofiili tiivistettynä

Perustuu Strategyzerin Business Model Canvas -malliin

2. Asiakkaan ongelmat tai tarpeet
Millaisiin asioihin tuotteella tai palvelulla etsitään
ratkaisua? Millä tavalla pimeys tuo hänelle lisäarvoa? 4. Resurssit

Mitä osaamista yritykselläsi on jo valmiiksi, mitä
osaamista tarvitaan yrityksesi ulkopuolelta?

https://www.strategyzer.com/library/the-business-model-canvas
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